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Goiânia, 08 de março de 2019
PARA

DIRETORES

GERENTES E

DEPARTAMENTO DE PESSOAL E RH

CURSO: Treinamento de Vendas Web, Prospecção, Gestão e Fidelização da Carteira (CRM) 
Com: RAFAEL CUTAIT
Caros Concessionários,

Este é o momento de utilizar, com excelência, todas as ferramentas disponíveis para fechar uma VENDA! Pensando assim, o SINCODIVE-GO convidou o especialista em “venda web” para ministrar um treinamento específico para vendedores das concessionárias filiadas, abordando o conteúdo programático, abaixo transcrito.

As inscrições estão abertas, são gratuitas e devem ser feitas através do e-mail: treinamento@sincodivego.com.br, informando: o cargo e o nome completo do participante, bem como, o nome e CNPJ da concessionária. As vagas são limitadas a 50 participantes, sendo, 04 inscrições por concessionária filiada.

Não perca tempo, INSCREVA-SE JÁ!

Atenciosamente,
Lincon Vargas da Silva 

Diretor Executivo
Obs.1- O inscrito que não comparecer pagará uma taxa de desistência no valor de R$ 120,00 reais.

Obs.2 - Abaixo, dados do curso e programação:

	Data
	Local

	19/03/2019 

Das 08h00 às 17h30
	Sede do SINCODIVE-GO

Av. R-11 n° 870 Galeria R-11 Sala 103 Setor Oeste, Goiânia

	Programação

	- 08:00 as 08:30  – Recepção e café da manhã

-  08:30 às 10:00 – Curso

- 10:30 às 10:45 – Coffee break

- 12:30 às 13:30 - Almoço

- 13:30 às 16:30 – Curso

-16:30 às 16:45 – Coffee break

-16:45 às 17:30 - Curso


Treinamento de Vendas Web, Prospecção e Gestão da Carteira de Clientes para Vendedores 

 

Titulo: Vendas Web, Prospecção e Gestão de Carteira - Conquistando e Satisfazendo seus clientes. 

 Objetivo:
•Motivar a equipe comercial para atingir as metas sem depender de fluxo de loja;

•Criar uma carteira organizando os clientes com interesse de compra futura;

•Desenvolver os vendedores para se dedicarem mais a prospecção e perseguição dos clientes;

•Ampliar as vendas através das práticas de prospecção;

•Criar scripts e argumentação para agendamentos de visitas;

•Treinar a equipe comercial para trabalhar a Gestão e Fidelização da Carteira de Clientes no CRM;

•Profissionalizar e Padronizar o Atendimento Online;

•Melhorar a conversão de Leads de vendas;

•Aumentar o índice de comparecimento das visitas agendadas;

•Capacitar a equipe comercial para utilização de redes sociais e vídeos;

•Implantar um processo para Vendas Web, Prospecção e Gestão de Carteira;

•Otimizar os resultados e o aproveitamento dos investimentos de marketing Online;

•Fazer dinâmicas e simulações de ligações práticas;

•Apresentar cases de sucesso de vendedores que estão aplicando a técnica e tendo resultados.
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